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Las Pymes... y

el Camino al Mercosur

a integracién como hecho irre-

_ versible estd provocando un ver-
tiginoso cambio en el sector de
las PYMES.

Este impacto se produce de manera
diferente en relacién a la conciencia
integradora que tiene cada sector.

La desregulacién y apertura, han
modificado las condiciones de compe-
tencia obligando al PYME a redefinir
su perfil para no desaparecer, haciendo
imprescindible la recuperacién de la
dindmica respecto 4 las inversiones y
las nuevas tecnologias. Este nuevo per-
fil de desarrollo industrial vamostrando
la necesidad de generar producciones
més flexibles, con minimos stocks.

Relaciones de produccién més coo-
perativas entre fabricas argentinas y bra-
silefias. Alianzas productivas y comer-
cialesentre grandes empresas y PYMES
de]l MERCOSUR.

Con mayor celeridad hoy el PYME
debe preocuparse por obtener la evolu-
cién de lainformacion nacional, provin-
cial y subregional vinculada al sector.

Evolucién sobre los:

@ Nucvos mecanismos de coopera-
cidn técnica internacional.

@ Nuevos instrumentos de politica
econémica que ayuden a mejorar el

posicionamiento del sector a nivel in-
ternacional,

@ El costo ambiental y su relacién
con las politicas de precios y competi-
tividad en el MERCOSUR.

Si el PYME no consigue producir al
menor costo y con calidad quedara fue-
ra del mercado.

En consecuencia y es bueno pregun-
tarse: ;Qué sucede actualmente con la
internacionalizacién del costo ambien-
tal en la producci6n?

¢Estainternacionalizacion sc dard de
una manera armonizada para cvitar que
se produzcan distorsiones de competiti-
vidad en los paises del MERCOSUR?

@ Instrumentos juridicos que sirvan
de estimulo para lograr una mayor co-
operaciéne integracién entre las cmpre-
sas de los dos paises: Brasil y Argenti-
na, como el Estatuto de Empresas Bina-
cionales.

® La generacion de programas de
difusién tecnoldgica que permitan in-
corporar nuevas tecnologias como un
elemento clave de la competitividad y
el crecimiento de las Pequefias y Me-
dianas Industrias (PYMIS).

@ Laadecuacion de 1as leyes labora-
les para PYMES que ayuden a estimu-
lar nuevas inversiones.

C sracrErizacion Pyme

EN EL MERCOSUR

Para todos los Personal Ventas hasta
sectores econdmicos hasta (u$s)
-Microempresa 20 400.000
-Pequenia empresa 100 2.000.000
-Mediana empresa 300 10.000.000

Se acordd también que: Para ser considerada micro-pequefia-mediana empresa no deberdn estar
controladas por otra empresa o pertenecer a un grupo econémico que en conjunto supere los valores
establecidos. Se debe deslacar que el acuerdo alcanzado haslta el presenle en la definicion del
concepto PYMES en el Mercosur es el paso inicial de una larga serie de negociaciones.
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® Su nueva conceptualizacion. los
pardmetros de tipificacion, ajuste de los
volimenes de ingreso, ctc.

Respecto a este dltimo punto a con-
tinuacion se explicitan una serie de cua-
dros obtenidos de trabajos de investiga-
¢ién, que mostrarén la definicién y ca-
racterizacién de la PYME para: Argen-
tina, Brasil y Uruguay, realizada por el
Consejo Federal de Inversiones (CFI) y
la Comisién Econémica para América
Latina y el Caribe de las Naciones Uni-
das (CEPAL).

La idea del gobierno nacional argen-
tino fuc a partir de 1989, crear un méto-
do de identificacién de 1a PYME, basa-
doen tres atributos cuantificables de las
empresas, que resulten de aplicacién
simultdnea, evitando que ninguno de
cllos sea determinante del cardcter de la
unidad productiva (Res. 401/89 y sus
posteriorcs modificaciones).

Se diseii6 un sistema de puntajes, al
que sc subdividié en tres categorias:
microcmpresa - pequefia empresa - me-
dianaempresa, asigndndoles topes a los
puntajes respectivos. La pertenencia a
cierto estrato quedo determinada de la
siguientc manera:

Para ¢l sector industrial:

a) POR EL PERSONAL OCUPA-
DO; b) EL. VALOR DE LAS VEN-
TAS TOTALES ANUALES A PRE-
CIOS CONSTANTES, excluidosIVA
e Impuestos Internos; ¢) VALOR DE
LOSACTIVOSPRODUCTIVOSre-
valuados y netos de amortizacionces.

El tope maximo del puntaje para que
una empresa fuera considerada PYME
quedé definido como menor o igual a
diez (10).

A partir de la puesta en marcha del
PROGRAMA TRIENAL DEFOMEN-
TO Y DESARROLLO (Decreto 2586/
92 y Resol. MEyOS N° 208/93) el Go-
bierno Nacional modifico el criterio de
sectores econdmicos y los topes méxi-
mos de cada atributo de la definicién de
PYMES.



DEFINICIONES DE LA MICRO
PEQUENA Y MEDIANA EMPRESA

ARGENTINA #

Sectores Personal Ventas Activos
ocupado anuales (1) productivos
(miles de $) (miles de $)
Hasta diciembre 1992
Sector industrial
-Microempresa 15 200 100
-Pequefia empresa 50 1.260 600
-Mediana empresa 200 12.800 4.400
Sector comercial y servicios
-Microempresa 10 200 40
-Pequefia empresa 30 1.260 270
-Mediana empresa 100 12.600 2400
Desde diciembre 1992
Topes méximos para cada sector
-Industria, Mineria y Pesca 300 18.000 10000
-Comercio y Servicios 100 12,000 2.500
-~Transporie 300 15.000 —_—
-Agropecuario (2) — 1.000 3.000
BRASIL &
Sectores Personal Ingr. Operat. netos (3)
ocupado (miles de u$s)
Sector industrial
-Microempresas " Hasta 19 130
-Pequefia empresa 20-99 1.300
-Mgdiana empresa 100-499 4,000
Sector comercial y de servicios
-Microempresa Hasta 9 130
-Pequefia empresa 10-49 1.300
-Mediana empresa 50-99 4.000
URUGUAY
Todos los sectores  Personal Ventas Activos
economicos(excluye ocupado MAXIMAS MAXIMOS
la interm. financiera miles de u miles de u!
-Microempresa 1a4 60 20
-Pequefia empresa 5219 180 50
-Mediana empresa 20299 1.000 350

(1) Sin IVA ni Impuestos Internos.

(2) Para el Sector Agropecuario en lugar de Ventas anuales se tomard el valor del ingreso
bruto anual y en lugar de activos productivos, el capital productivo.

(3) Agrupamiento del Banco Nacional de Desarrollo Econdmicoy Social (BNDES) y Banco
Do Brasil, a los efectos de asislencia financiera.

CARACTERIZACION
ARGENTINA DE PYMES

A partir de la medicion de los atribu-
tos se calcula el puntaje asignado a la
unidad productiva en base alasiguiente
férmula:

POe VAe APe -1/3
P« [ (10—) . (10—} . (10—) ]
POm VAm APm

P = Puntaje de la PYME asignado a la
empresa.

PO = Es el personal ocupado.

VA =Son las ventas anuales sin IVA ni
impucstos internos.

AP = Son los actives productivos o
patrimonio neto.

e = Indica el dato real de la empresa.
m = Indica el tope maximo establecido.

DEFINICION PYMES
EN EL MERCOSUR

Durante 1992 las negociaciones de
la comision PYMES que actia en el
marco del subgrupo de trabajo N° 7 de
politica industrial, del grupo Mercado
Comiin del Mercosur, se desarrollaron
en torno a la modificacién y adaptacién
de estaformulaal contexto subregional.

La férmula utilizada en la determi-
nacién de un coeficiente de tamafio,
consensuada por Argentina, Brasil y

Uruguay es la siguiente:
POV -2
Coef. de tamafio= 10 (—— ——)
POm  Vm

PO = Personal ocupado

POm = Personal ocupado de referencia
V = Ventas de la empresa

Vm = Venta anual de referencia.

Los valores maximos adoptados son los
siguientes:

POm = 300 personas

Vm = u$s 10.000.000.

Brasil y Uruguay sefialaron la difi-
cultad de medicién de activos.

Para estos paises tanto ¢l patrimonio
neto o el activo productivo crean gran-
des limitaciones de orden préctico.

En el ambito del Mercosur, fueron
clasificadas como:

* Microempresas aquellas cuyo co-
eficiente de tamaiio sea inferior o igual
a0,52.

* Pequefias empresas aquellas cuyo
coeficiente de tamafo esté comprendi-
do entre 0,52 y 2,58 (incluido).

* Medianas empresas aquellas cuyo
coeficiente de tamafio esté comprendi-
do entre 2,58 y 10 (incluido). &
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